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Nowe instalacje tirmy Duplo

W ostatnich miesiqcach mialy miejsce kolejne instalacye
firmy Duplo w drukarniach z calego kraju.
Przedstawiamy Panstwu dwie z nich.

Wiecej i szybciej -

z Duplo w Drukarni Akapit
Wiecej broszur i w krotszym czasie
moze obecnie — po inwestycji w urza-
dzenie do broszurowania firmy Duplo
(model 600i) — zrealizowa¢ Drukar-
nia Akapit z Lublina. Zakup, jakiego
dokonato to preznie rozwijajgce sie
przedsiebiorstwo poligraficzne (ma-
szyn drukujacych i introligatorskich),
pozwala mu obecnie nie tylko ofe-
rowac¢ klientom lepsze jakosciowo
i sprawniej realizowane produkty,
ale takze wyprzedzi¢ konkurencje na
niefatwym rynku zlecen.

Drukarnia Akapit istnieje od 2003
roku i od poczatku swojej dziatalnosci
stawia na dwutorowy rozwdj. Z jednej
strony zatrudnia ludzi kreatywnych,
Z pasjg, wiedzag i doswiadczeniem,
z drugiej — nieustannie modernizuje
swoj park maszynowy. Te dwa ele-
menty sprawiajg, ze moze ona wyko-
na¢ nawet najbardziej wyrafinowane
zamowienia, co doceniajg réwniez jej
klienci, ktorych nieustannie przybywa.
W jej parku sprzetowym znajdujg sie
nowoczesne, poétformatowe maszyny
drukujgce znanych producentow, co
daje jej przewage konkurencyjng
pod wzgledem jakosci i szybkosci
nie tylko wsrod drukarn w regionie;
firma $miafo konkuruje z innymi dru-
karniami w Polsce, realizujgc prace
dla klientdéw z roznych czesci naszego
Kraju. Przedsiebiorstwo specjalizuje
sie w produkcji materiatow rekla-

mowych i ksigzek dla wydawnictw,
firm produkcyjnych, przedsiebiorstw
poligraficznych, agencji reklamowych,
bankow i wielu innych. Aby sprostaé
ich oczekiwaniom, nieustannie in-
westuje w swoj park maszynowy. Do
jej ostatnich zakupow nalezy m.in.
system do broszurowania Duplo.
To kolejna juz maszyna tego produ-
centa w Drukarni Akapit — pierwsza
rozpoczeta tu prace w 2007 roku.
»Na kolejny model urzadzenia Duplo
zdecydowalismy sie ze wzgledu na
jeszcze lepszg mozliwos¢ pobierania
papieru po krotkim i dtugim wiéknie
w stosunku do zblizonego cenowo
urzadzenia firmy konkurencyjnej”
— mowi Grzegorz Kieloch, prezes
Drukarni Akapit. ,Nie bez znaczenia
byt tez nasz dobry kontakt z przed-
stawicielem firmy Duplo, co zawsze
ufatwia rozmowy handlowe. Ponadto
fakt, ze mamy juz jedng maszyne tej
marki, pozwala nam, w przypadku
ewentualnej awarii jednej z nich, na
przetozenie czesci zlecenia z jednego
urzadzenia do drugiego. To pozwa-
la z kolei na uniknigcie mozliwych
przestojow w produkcji, zapewniajac
zarbwno nam, jak i naszym klientom
jeszcze wieksze bezpieczenstwo”.
Wydajno$¢ maszyny Grzegorz Kie-
loch ocenia na zadowalajgca firme
na tym etapie rozwoju przedsiebior-
stwa. Wtasciciel Drukarni Akapit pod-
kresla rowniez fakt, ze urzgdzenie
to — w poréwnaniu z rozwigzaniami
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konkurencyjnymi — cechuje szybsza
zmiana formatu, co réwniez przekta-
da sie na predkos$¢ realizowanej tu
produkcji. Ponadto podkresla takie
jego zalety, jak: ptynna regulacja sity
ssgcej arkuszy i podswietlenie LED
linii szyjgco-falcujacej, a takze to, ze
kat falcowania reguluje sie tu nie tylko
przednim stoperem, ale tez prowad-
nicami bocznymi, co utatwia prace
operatorom maszyny. ,Dzieki zasto-
sowaniu indywidualnych dmuchaw do
kazdej potki w wiezy — moéwi — zamiast
jednego zbiorczego kompresora, ma-
szyna jest dos¢ cicha, co przektada
sie tez na zwiekszenie komfortu ich
pracy. Na to wptywa réwniez fakt, ze
obstuga urzgdzenia nie jest skompli-
kowana. Jednak nie jest tez na tyle
prosta, zeby kazdy pracownik mogt je
obstugiwa¢ — odpowiednie szkolenie
jest tu niezbedne”.

Najwazniejszym jednak aspektem
tej inwestycji dla Drukarni Akapit —
obok mozliwosci skrécenia czasu
wykonania ustugi i jeszcze lepszej
jakosci (maszyna, co podkresla Grze-
gorz Kieloch, jest bardzo precyzyjna)
— jest fakt, ze Duplo pozwala na
szycie albumowe formatu A4 po
krétkim boku. Dzieki temu firma po
tej inwestycji mogta poszerzy¢ swojg
oferte dla klientow (tym samym
spetniajgc ich oczekiwania, na czym
najbardziej jej zalezy), wyprzedzajgc
przy tym wiele konkurencyjnych dla
siebie zaktaddow.
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Na dobry poczatek - z Duplo
Firma WPPRINT z Itawy, zajmujgca
sie outsourcingiem ustug poligraficz-
nych, to przyktad przedsiebiorstwa,
ktore matymi, ale przemyslanymi
krokami realizuje swoje plany. Wsrod
nich w ostatnim czasie byt zakup cy-
frowej maszyny drukujgcej, a w Slad
za tym — urzadzenia do wykanczania
Duplo Docucutter DC-646iPro. Jak
twierdzi Piotr Potasznik, wtasciciel fir-
my — bez inwestycji w introligatornie,
mimo drukujgcej z duzg predkoscig
maszyny — plan wykonywania w krot-
kim czasie prac dla klientow we
wfasnym zakresie nie miatby szans
powodzenia. Dostawcag urzgdzenia
byta firma DKS — diler firmy Duplo.
Firma WPPRINT istnieje od 2007
roku, ale doswiadczenie wfasciciela
oraz czesci pracownikow w dziedzinie
poligrafii siega nawet 20 lat. Na jego
bazie Piotr Potasznik zbudowat wtas-
ng firme, ktéra w ostatnim czasie
poczynita znaczacy krok na drodze
do rozwoju — rozpoczeta drukowa-
nie zlecen we wtasnym zakresie.
Jej ideg jest obstuzenie klientow
od projektu (pomystu, kreacji) do
koncowej dostawy wykonanych prac.
Od wielu lat z powodzeniem sie tym
zajmuje, obstugujac zleceniodawcow
zarowno z okolic ltawy, jak i z catej
Polski, a nawet klientow z zagranicy.
»Dziatamy w oparciu 0 nowoczesng
koncepcje outsourcingu ustug poli-
graficznych” — mowi Piotr Potasznik.
»,Mozna nam zleci¢ wszelkiego rodza-
ju prace, a wieloletnia wspofpraca
Z najlepszymi drukarniami w Polsce
roznych specjalizacji, zapewnia klien-
tom WPPRINT, ze ich prace bedg
wykonane w jak najlepszej jakosci.
Wybieramy bowiem dla kazdego zle-
cenia jego optymalnego wykonawce.
To, co robimy, to nic innego jak print
management — zarzgdzanie drukiem.
To najszybciej rozwijajgca sie gataz
ustug w poligrafii na catym Swiecie”.
Firma od wielu lat posiada wtasne
studio graficzne i DTR, gdzie realizo-
wane sg jej autorskie projekty; do
WPPRINT klient moze tez zwrdcic sie
z wtasnym projektem. ,,Na kazdym
etapie monitorujemy i koordynujemy
proces poligraficzny dotyczacy zle-
cenia — dodaje wtasciciel WPPRINT
— i osobiscie nadzorujemy jakos$¢
wykonywania produktu koncowego.
Jednak posiadanie maszyny druku-
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jacej zapewnia nam mozliwos¢ ofe-
rowania jeszcze krotszego czasu wy-
konania sporej czesci naszych zlecen
— m.in. broszur, ulotek, wizytéwek.
Dzieki temu tez inne zlecenia, kto-
rych ciggle nam przybywa, mozemy
spokojniej realizowa¢ w drukarniach,
z ktorymi wspotpracujemy”.

Dzigki poczynionym niedawno inwe-
stycjom firma moze takze w jeszcze
wiekszym stopniu kontrolowa¢ czas
wykonania danego zlecenia, czas
reakcji na wydarzenia, jakie moga
pojawi¢ sie na kazdym etapie pro-
dukcji, co z kolei zapewnia jej i jej
klientom wieksze bezpieczenstwo,
a takze pozwala jeszcze lepiej zarzg-
dza¢ produkcja. ,W pierwszej kolejno-
$ci — méwi Piotr Potasznik — pojawita
sie mysl 0 maszynie drukujacej, ktéra
rozpoczefa prace u nas w czerwcu,
jednak niedtugo potem okazafo sie,
ze sprawne drukowanie bez odpo-
wiedniegj introligatorni nie jest mozli-
we. Owszem, moglibysmy drukowac
szybko, ale nasi klienci i tak musieliby
czeka¢ na zlecenie, bo jego obrdbka
bytaby czasochtonna. Stad kolejng
mysla byto wyposazenie introligator-
ni. Rozwazatem dwie opcje — zakup
Kilku tanich urzadzen i zatrudnienie
ludzi albo postawienie na drozszg, ale
profesjonalng maszyne”. Tu z pomoca
przyszedt Adam Mironski z firmy DKS,
ktora jest dilerem Duplo. ,Znamy sie
od wielu lat” — méwi Adam Miron-
ski. ,Pan Piotr jest klientem bardzo
Swiadomym, wie, czego oczekuje od
swoich inwestycji. Poczgtkowo nasze
rozmowy rozpoczelismy od prostszego
modelu, ale wkrétce okazato sie, ze
aby speic¢ oczekiwania klienta, musi-
my zaproponowac cos innego. | to byt
wtasciwy wybor na ten czas, cho¢ — co
wazne — system mozna rozbudowac
0 inny modut, aby zmodyfikowa¢ jego
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dziatanie. Zawsze bowiem staramy si¢
by¢ nie tylko sprzedawcg dla naszych
klientow, ale réwniez ich doradcg”.
,Gféwng zaletg urzadzenia Duplo
jest dla nas fakt, ze zastepuje ono trzy
inne — bigdbwke, gilotyne i urzgdzenie
do perforacji” — podkresla Piotr Potasz-
nik. ,Do tego zastepuje osoby, ktore
musiatyby obstugiwac te urzgdzenia.
To niemate koszty, nawet przy zakupie
niedrogich urzadzen, co nie zawsze
bierze sie pod uwage. Jednak nasze
wspolne z Adamem Mironskim rozmo-
wy i analizy oraz zwyczajny rachunek
ekonomiczny skierowaty nasz wybor
jednoznacznie na Duplo i jestem z tego
rozwigzania bardzo zadowolony”.
Piotr Potasznik chwali sobie réw-
niez wydajnosc¢ urzadzenia, predkosc¢,
mozliwos¢ obrdébki wielu roznorakich
prac. Znaczacym elementem przy
wyborze byt rowniez format, jaki
moze obstugiwac. ,Dodatkowg war-
toscig jest fakt — mowi — ze Duplo
Docucutter DC-646iPro to bardzo
kompaktowe i intuicyjne rozwigzanie.
Kazdy w naszej firmie moze je obstu-
zy¢. System mozemy programowac
recznie lub wybierajgc program z pa-
mieci urzadzenia, co jest bardzo przy-
datne dla powtarzajacych sie prac,
bo jeszcze bardziej przyspiesza czas
realizacji zlecenia”. Wystarczy wspo-
mnie¢, ze klient moze wydrukowaé
tu swoje wizytowki i odebra¢ gotowy
produkt w ciggu niespetna 5 minut.
~Bez Duplo nie bytoby to mozliwe” —
podsumowuje Piotr Potasznik.
»Cieszy nas, ze mozemy by¢ partne-
rem takich klientow. WPPRINT to nie
tylko preznie dziatajgce przedsigbior-
stwo, ale takze firma z ogromnym po-
tencjatem i planami na przysztos¢” —
podkresla Adam Mironski. Piotr Po-
tasznik potwierdza: ,Marze o zaku-
pie offsetowej maszyny drukujgcej
w niedalekiej przysztosci, tymczasem
jednak przed nami nowe projekty,
z ktorymi wystartujemy w nadchodzg-
cym roku i nad tym przede wszystkim
bedziemy teraz pracowac. Wszystko
po to, by w jeszcze wiekszym stopniu
zadowoli¢ naszych klientow”.
Duplo Polska
ul. Cyklamenow 1
04-798 Warszawa
tel. 22 845 70 23
info@duplopolska.pl
www.duplopolska.pl
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